
　法律は先手必勝の錦の御旗ですから、当事務所は、事前

の相談に力を入れております。事前の相談と事後の相談で

は、お客様の満足度に天と地ほど違いがあります。事前の

相談は、打つ手は多数ありますので、先手必勝を手にでき

る可能性が高くなります。当事務所では、事前の依頼によ

り、訴訟対応、交渉対応、さらに、行政対応でも、多数の

実績を上げています。

　例えば、税務実務で、行政対応をどうするかの相談を事

前に受けた事案では、実務の在り方から、どのような方策

を立てるかの立案をし、何の支障もなく、顧客満足をはか

れた事例が多数あります。しかし、事後対応であれば、億

単位の課税がなされていた事案でした。事後の相談では、

打つ手が限られていますので、満足度は低くなる可能性が

高いのです。

　税務関係の訴訟や会社法関係の訴訟、交渉でも、一定の

実績をあげていますが、事前の相談なら、もっと有利に解

決が図れる事例が圧倒的に多いのです。例えば、事前に相

談いただければ、事前の容易な対策のアドバイスで何の問

題もない事案がありました。この事案は、百億円を超える

課税を受け、事後に税務訴訟で戦いましたが、事前に用意

すべき資料が提出できず、敗訴しました。

　「転ばぬ先の杖」といいますが、事前に杖を用意するだけ

で、転ぶことは圧倒的に少なくなります。弁護士を事前に活

用するということは「転ばぬ先の杖」なのです。

ご挨拶
代表弁護士



　お客さまから受動的に相談を受けるのではなく、お客さまが

成長できるよう、お客さまと同じ目線でアドバイスをします。

　ことが起きてからご相談を受け、戦うのではなく、ことが起

きないように何をすべきかについて、予防的なアドバイスを

します。

当事務所の理念

　税務、企業法務、労務等の専門性に開拓者精神をプラスし

て、お客さまと社会のために、未開拓の領域に挑戦します。

成長を支える

先手必勝

専門性と開拓者精神

　お客様と社会のために、新しいビジネスに挑戦します。

　ことが起きてから戦って勝つのではなく戦わずして勝ちます。

お客様に寄り添い、お客様の成長を支えます。


























